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デモの概要

開発効率・保守性の向上 複雑な業務仕様にも迅速に対応
高度なプログラミング

スキルが不要

ビジネスルール変更対応

要件追加に対応し、ロジックを素早く変更する

アプリケーション開発

新規アプリケーションをローコードで作成する

ローコード開発プラットフォームを活用するメリット

少人数で俊敏かつ柔軟な開発・保守ができる
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デモの題材 (1/2)

そのため、見積作成における値引き率設定のルールが複雑化

• 販売方法による値引き率

• 法人種別による値引き率

• 年間取引額による値引き率

• 契約台数によるボリュームディスカウン

• 時限キャンペーンによるディスカウント

• 最終的な値引き率 = （上述５つの値引き率の加算）

• BtoB企業が使用する「法人向けPC販売見積システム」

• 担当営業が顧客の要件を聞き、見積りを作成する

• 各営業がローカルのExcel管理で行っている見積作成業務について、業務統制の観点から指摘が入り、急遽システム化する

必要性が生じた

対象システム

•ビジネス環境の変化に応じた値引き施策(販売戦略の一環)を実施する必要がある

•顧客の属性や販売時期によって、まとめ買い値引きや条件をつけた値引きを柔軟に設定する

業務の特徴
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デモの題材 (2/2)

見積作成における値引き率設定の業務ルール

• 直接販売 5％、間接販売 15％

販売方法

• 直接販売（地方公共団体 3％、公益財団法人 4％、医療法人
5％、学校法人 7％）

• 間接販売（無し）

法人種別

• 直接販売（500万～: 2％、1000万～: 3％、2000万～: 5％）
• 間接販売（2000万～: 2％、3000万～: 3％、5000万～: 5％）

年間取引額

• 20台～: 2%、50台～: 3％、100台～: 5％、500台～: 7％

契約台数

• 契約予定日により各種キャンペーンの設定期間に該当する
キャンペーンを適用する

• キャンペーンの併用は不可、複数該当する場合は一番値引
率の高いキャンペーンを適用する

• 具体的には、
• （2022年度中）Windows11乗換えキャンペーン: 3%
• （4, 5月限定）新年度応援キャンペーン: 5%

時限キャンペーン

追加要件：閑散期の販売テコ入れというビジネス要件

• 追加の業務ルール
• 閑散期(10月～11月)の期間であれば、200台以上購入で

10％値引
• システムの仕様変更

• 時限キャンペーン適用の判定条件に契約台数を追加
• （10, 11月、契約台数200以上）閑散期大口優遇: 10％
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デモアプリの構成

• 画面は EZCraft を利用し、構築

• ビジネスルールはアプリケーションから切り離し、yonobi で管理

ソース
コード

リリース

ルール

ビジネス
ルール呼出

ルールエンジン

Web API

ルール ルール

この資料にご興味をお持ちいただけましたら、
ぜひダウンロードを お申込み ください。

一度お申込みいただくと、ルールベース開発に関連した掲載資料を
すべてダウンロードいただけます。

お申込み

https://www.ogis-ri.co.jp/forms/dlform_BRMS_10.html

